iz entscheidenden

Sitze sprach  [ef

frear Wilkinson, als

dee Abend im Lon-

doner  Gourmmetes-

raurant Le Gavio-
che® fast vorbei wac Es hatte Langostine-
Ragout und Binderfile: mie Triiffel-Mak-
karonl gegeben, dazu servierten die Gast-
geber, das renommierte australische Wein-
gut Penfolds®, unter andesem zwel Spit-
zenprodubte des Jehrgangs 3004: Weine
i den eswas spermigen Namen .Block 42
Kalimaa® und _Block 60 A Coonawarma®,
Zwei phantastische Rote, die sie dieses
[ahr zum ersten Mal in der Subskription
anblecen. Das heilbt: Der Kunde zahlt jetzt,
geliefert wind m Jahr 2007, Vollen Trink-
genuss bigten die krafowollen Weine sachs
oder zehn Jahre spter. Preis poo Flasche:
mindestens 250 Ewro.

Absarzprobleme werden die Australler
trotzdem miche haben, im Gegentel. Die
Weing genighen Kultstatus und wenden
wle Kleinode sehandelt. Wie vicle Kisten
g denn von jeder Sorte geben werde, woll-
te edn Gast wissen, Die Menge stehe noch
nicht fest, sagte Penfalds’ England-Chef
wilkinson und konnte sich cin Ieises La-
clren nichr verkneifen. Es wird aber auf
jeden Fall zu wenig geben.” Knappe Ware
gieich wertvolle Ware. Die bewdhrte Bech-
nung geht anch beim Wein auf.

Vorbilder filr diese Art des Verkaufs

Sl BLELS S CICITL R B, G
welweil berithotesten Anbaugebier Hier
werden seit [ahrhunderten hermusragende
Cualitdten  erzeugr: Chiteaw  Margawx,
Charean Latour wnd andere grofe Glrer
sind Legende. Die Beadelaiser schlagen ih-
e besten Weing im Frithbezug los - der
zeit Jiul der Verkauf des Jahrgangs 2004
Zwei [ahre bevor sie.auf Flaschen gefiillt
und ausgeliefert wird, wird dle Ware 0ber
ein perfiekr- organisienes Handlernerz vee-
kauft. Probieren didfen aur ausgewhlie
Grofhindler und Experten, der Endver-
braucher musz auf deren Urteil vertrzuen.
Das Prinzlp lst ideal for dle Produzenten:
Sie bekonumen schoell Geld in thee Kasse.

Mun entdecken Winzer aus- anderen
Regionen  dieses  Verkaufsinstroment -
auch Dewtzche slnd mit von der Parvie, S
laufen derzedt bei einigen grolden Wein-
handlern Vorverkaufsaktionen mie Wei-
ner aus dem Bheingaw, aus der Fialz, aus
Bheinhessen und von der Mosel, Wobel die
Wartezeit dabel kelne zwel Jahre bemdigt
wie bei den Bordelaiser Gitern, sondern
meist nur etva sechs Monate.

.Bei manchen grofen Gewachsen aus
Deutschland setzen wir 90 Frozent wnse-
rer Memge Im Vorverkauf ab®, zagt Stefan
Gerner, Geschiftsfihrer won Mévenpick-

Weinland. Der Durchechnintzpreds der Wei-
ne - vor allem Risslings bekannter Giiler
wie Rithn, Weil und Christmann - liegt bei
anwa 20 Bure, Besonders begehrt sind rare
Kreszenzen einiger Spitzenerzenger. Ganz
oben auf der Wonschliste der Kunden ste-
hen dabei die teversten Tropfen - zum
Beispied der G-Max Rlesling vom Weingut
Heller aus Rhelnhessen. Preis pro Flasche:
ebwa 73 Eura. Diase Weine 2ilt s our in
Kleiner Auflage, sagr Gemer. Deshalb ist,
es sinmvall, sich: rechrzeitg ein paar Fla-
schien Zu sichern.” i

Fiir die dentschen Winzer izt der Erfolg
beim Frithbezug nicht nur Bnanziell wich-
tig. Es geht damit awch cin wichtiger
Imagegewinn einher, Zeige sich so doch,
wie grofh das Verrauen in die Qualitic
dewtscher Rieslinge geworden ist Gleiches
gilt flir Penfoids. Weing in die Subskripti-
on zu geben ist eine symbolische Hand-
hang®, sagee deren charismatizcher Chef-
oneloge Peter Gago, Und es (31 elne kleine
Rampfansage in Richmng Bordeaus, Das

Motro: Wir gind besser als ihy, wir erzielen
noch habere Preise - nehmt ench in Acht!
In der Subskription greifen Weintrin-
ker aber nicht mur #u, um an @ Toplcn
Zu kemeeen, Se rechnen awch daede, Wei-
ne auf diese Art besonders giinstiz erwer-
ben 7u konnen Dieses Kalkiil gehe in den
melsten Fallen auf - im Bordeaux gab os
JahreAngs, bei denen sich die Burse bin

nen zwill Monaten fast verdoppelr haben,

Die besten Geschifte machten jene, die zu

inn der neunziger Jahre kauften, Da- RSTLEiRenco Weingut in Bernkastel-Licser
Begl ger | it Kundenkapital, 1994 begann sie damit,

mals war dle Nachfrage gering, obwohl in
den Jaheen von 1855 bis 1990 dref heraus-
rageawde Tahrgtinge gekeltere wurden, Viels
Weine aus dieser Zeit haben ihren Wert
-um gin Vielfaches gesteigert.

Txoch diese ginst zuverldssige Mecha-
nlk der Werrstelgenang fst ins Stocken ge-
raten. In der Hoffung, mit Weinspekula-
tionen Geld verdienen zu kinnen, kaufren
irmmer enehr Lesste Bordeaux-Weine, Nicht
i sie zu trinken, sordern um sle mi Ge-
winn weiterverkaufen zu kinnen. Die Fol-
B Dig Preise sticgen welter, Gleichaeiti
wuchs das Angebot von Weinen - die Spe-
kulanten. wollien Kasse  machen, So
manch gine Flache war Jahme spsiter billi-
gee e haben als in der Subskription.

ein als Spekulationsobjekst 7 kau-
feti kann riskant sein®, sage Gemer Kun-
den, die ihren Weinkeller langfristip pla-
nen, rét er dennoch zuc Subskription, ailer-
dingz niche irmmer mit den teuersten Ela-
schen. Wer beizpielswaise einen Chiteau
Charmail kzuft, der lisge sicher pichr v
kehrt*, meing Gaener. Der Wein dilrfie 2wi-
schen L2 und 15 Euco kosten und wird von
Fachlewten sehr gut bewertet, Der Trinkge-
muss jenséits von Remditen st auf jeden
Fall gasantiert. Auch bei Groffaschen -

zum Beizpiel fic die Geburtsjahngsnge der
iilnder = empfichlt ez sich, fnbzetis
ordern, denn sic sind oft fac.

Meben: der Subskription haben danr-
sche Winzer weftere Méslichkeiten ent-
deckt, um an Geld 2u kommen. $o Meten
derzelt eliche Giiter 50 genannte Reh-
stockpatenschafien an, Dabel pachiet der
Eunde einen Stock for cine bestimote
Zeit, entlohnt wird er mit Weln. Der Spalt
ist nicht einmal sehr rever. Bei Balthasar
Rezz in Hattenheim (Rleingsu) kosten
zchn [ahne 135 Buro, daflin giht &5 das Ge-
fithl, einen kleinen Teil Weinberz 21 besic-
2en und pro Emnte elne Flasche Hattenhei-
mer Engelmannsberg,  Meist eine Spitle-
587, 3agt Christian Ress, JWir haban dber
raugend Vertrgge. Die allermeisten Paten
erhalten den Rebstock als Geschenk®

Das. Weingue Franzen von der Mosel
will tiber dle Patenschafien, die Aufarbei-
mng eines alten Rebbergs in der Steillage
Bremer Calmont 20 finanzeren. Zehn jah-
re sollen sich die Kunden hinden, fikr 120
Enr, dafir gibt es jedes Jahr eine Flasche
Goldkapsel-Riesling. Ober 200 Paten hat
Franeen geworben, mandy haben gleich
zehn Stocke. tdeal wine es, wenn jernand
300 Reben nehmen wiinde”, sagt Irls Fran-
zen, Jdann kinnten wir hm sein eigenes
Fass ausbaven.” Das kostet filr zehn Jahre
allerdings 36 000 Euro.

Elnen noch ungewishnlicheren Wes
der Finanzierung it Sybille Kunb: gegan-
gen. Sie verwirklichte skl ihren Traum

i ingu in Bernkastel-Licser

Genussscheine awszugeben. Filr 1000 DM
pro Stock wurden =3¢ mit zehn Prozent

verzingt - in Form von Wein. Diese ldge

hat mein Gut geremer, sagt dic 48-jahrige
Riezlingspeziallstin, Die Banken waren
nicht bergit, Geld vorzustrecken, Wizen
hoher Machitage konnte sie die Konditio-
nen dindern: Die Mindesteindage betrigt
nun 2500 Eur, der Zing st auf 7.5 Progent
gesunken, SchlieBlich”, so melnt Koz
.5t &5 jetzt kein Risikokapital meb
Mehr als 100 Genussscheine hat sic
ausgegeben. Anleger sind immer willkom-
men, sie machte neue Rebflichen kaufen,
Die sind an der Moscl derzeit-billlg 2u ha-
ben = viels Winzer steckan in finanzicllen
Sefvwierigkeiten, [}

Fentaky: Svbelle Kuntz, Tel. 08531/
14 00; Reinhold Franzen;
Tal, D2675/412; Balthasar Ress,

Tel. O5723/819 30; Mivenpick-Weinland, -

Tal 023172551560,
wanasybillekuntz.de
www.weingut-franzen.da
www balthasarress.de

W maavenpick-wein.de




